
Kahekümne viies

kevad



Mõned faktid – puukool täna

Tootmispind: 1,5 ha, sellest 7000m2 

kütteta kiletunnelid

Töötajad: 8 põhikohaga + 1-5 hoojalist

abilist

Käive: 735 000€ eelmine aasta

Export: 45%



Tootegrupid läbi 25 puukooli aasta
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Okaspuud

Lehtpõõsad

Roosid

Haide 
Puukool

Püsilillede 
kasvatus

Täna 85% toodangust 

püsililled



Kliendigrupid
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Edasimüüjad

Hansaplant
aianduskeskus

Bauhaus FIN

Soome 
aianduskeskused

Täna 45% 

eksport 

Soome



1. 

Kvaliteet

2. Õpi ja 

arene
3. Tehnika 4. Lean 

tootmine

Mida teha et, olla 

edukas?



Kvaliteet – mida see tähendab?

Kasvatame

dekoratiivtaimi, mis 

pole inimese

põhivajadus

Müüme inimesele

hingetoitu – head 

emotsiooni. Juveele

pole samuti inimesele
vaja, kuid siiski

inimesed ostavad neid

Kas minu toode on 

kvaliteedilt 

samaväärne või isegi 

parem kui Hollandi 
alternatiiv?

Kas minu toode on 

müügil õigel ajal?

Kas hinna ja 

kvaliteedi suhe on 

paigas?

Kas toode on 

markeeritud nii nagu 

edasimüüja/jaeklient 

seda vajab?

Kas sinu tooteid on 

kliendil mugav 

tellida?

Kas suudad pakkuda 

kiiremat/paindlikumat 

tarnet kliendile kui 

Hollandi konkurendid?

Kui suur on sinu toote 

transpordikulu 

kliendile?

Kas suudad pakkuda 

kliendile ühtlast 

tarnevoogu kogu 

hooaja?

Kas kõik tooted 

kliendile pakitud CC-l 

on võrdselt 

kvaliteetsed?

Kas tooted müüvad end 

ise või seisavad 

müügiplatsil?

Kuidas sinu tooted 

müügiplatsil välja 

paistavad?

Kui kaua suudavad sinu 

tooted müügiplatsil 

kvaliteeti hoida?

Millal on õitsva taime 

õitsemisfaas niikaugel 

et, teda ei tohi enam 

puukoolist väljastada?

Kas sa kuulad klienti 

või müüd talle seda 

millest vaja täna 

kiirelt vabaneda?



Õpi ja arene - alati saab midagi 

paremaks muuta

Külasta võimalikult

palju ettevõtteid, nii

paremaid kui halvemaid

võimalikult paljudes

maades. Iga firma on 

erinev, igaühelt on 

midagi kõrva taha panna

Jälgi trende, testi 

uusi sorte, leia igale 

taimele oma puukooli 

tingimustes kõige parem 

kasvatusmeetod

Kuula oma meeskonda. 

Iga hooaja lõpus

korraldame puukooli

seminari, kus räägime

omavahel läbi mis oli

sel aastal hästi ja mis 

vajaks edaspidi

parandamist

Kui saavutad oma töös 

edu, ära muutu ”maailma 

targimaks”

Iga ebaõnnestumine ja 

raskus võib anda 

arenguks uue tõuke



Tehnika



Lean – ehk kulusäästlik 

tootmine

• Oskus iga päev näha oma tegevuses raiskamist, 
liigset töökoormust, liigset keerukust ja seda 

igapäevaselt süstemaatiliselt vähendada

• Suurendada väärtus pakkuvat osa, vähendada 
raiskamist

• Eesmärk püüelda 1:1 voog poole

• Liigselt rahale/kasumile keskendumine ei too 
edu. Oluline on keskenduda töötajatele ja töö 

kvaliteedi tõstmisele



Mis on väärtust loov töö osa?

Väärtust lisavad tegevused – tegevused, mis 

lisavad lõpptootele väärtust

Potistusmasina 

valmispanek 

potistamiseks

Kaablite vedamine
Kompressori 

ühendamine

Töökoha 

sisseseadmine
Pottide toomine

Masina 

seadistamine 

potisuurusele 

vastavaks

Transpordiliinide 

toomine ja 

ühendamine

Turba segamine ja 

masinasse toomine

Potistamisele 

minevate taimede 

toomine

Taimede 

tagasilõikus
Taimede istutamine

Potistusmasina 

peenhäälestamine 

istutuse käigus

Taimede transport 

kasvuhooneni

Taimede

mahatõstmine

kasvuhoones

Tühjade 

kassettide/kastide 

äraviimine masina 

juurest

Turbasegu vahetus Potisuuruse vaheus
Masina ümbruse 

koristamine

Liinide 

ümberpaigutamine 

uude kohta

Taimede kastmine

peale istutust

NB! KEHTIB 

20% -80% 

REEGEL



a) Talvel puhka, loe ja tee sporti. 
Hoia vaim ja keha uueks ”lahinguks” 
valmis

b) Mida rohkem ja põhjalikumalt 
hooaega ette planeerid, seda kergem 
hooajal

c) Midagi läheb alati nässu, ükskõik 
kui suur on sinu kogemus

d) Võta ka kõige kiiremal ajal mõni 
vaba päev

“LAHINGU 

PLANEERIMISEL 

OLEN MA ALATI 

TEADNUD, ET 

PLAANID ON 

KASUTUD AGA 

PLANEERIMINE 

HÄDAVAJALIK”

(Dwight 

Eisenhower)

Iga kevad on uus lahingusse 

minek


